Ubernahme eines
Reiseburos:

CHANCEN IN DER TOURISTIK ERGREIFEN
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REISEBUROMARKT

83 4 Milliarden Euro, die deutsche Reisende 2024 fur Reisen
’ ausgegeben haben

22 Milliarden Euro Reisebliroumsatz gesamt

Prozent und sogar noch mehr der Veranstalterreisen
werden von Deutschen im Reiseburo getatigt

7,996 Touristische Reiseburos im Jahr 2024
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Quelle: Deutscher Reiseverband



BETRIEBSUBERNAHME BEDEUTEN ZUNACHST KOSTEN

Es zahlt sich aber aus: (Stamm-) Kunden

Umsatz- und
Ertragschancen

Mitarbeiterstamm

Freiraum zur

Etabliertes Unternehmen Weiterentwicklung
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ANFORDERUNGSPROFIL

Welche personlichen Kriterien habe ich?
Inhalte Informationsanforderung
Kompromissbereitschaft?

Zur Verfugung stehende Finanzmittel

Modalitaten Kaufpreis?
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UMTOPFEN ODER GANZER BLUMENTOPF?

ASSET DEAL:
‘ eine Form eines Unternehmenskaufss, bei dem einzelne
Vermogenswerte (sog.Assets) und ggfs. Verbindlich-keiten
eines Unternehmens vom Verkaufer auf den Kaufer
Ubertragen werden, anstatt die Anteile am Unternehmen zu
- erwerben (Share Deal) sofern es sich um eine
Kapitalgesellschaft handelt. Das bedeutet, der Kaufer erwirbt
nicht das gesamte Unternehmen, sondern selektiv bestimmte
Vermdgensgegenstande.

SHARE DEAL:
eine Form des Unternehmenskaufs, bei der der Kaufer
Unternehmensanteile erwirbt, anstatt einzelne
WirtschaftsgUter oder Vermogenswerte zu Ubernehmen.
Durch den Erwerb von Anteilen wird der Kaufer automatisch
Gesellschafter und Ubernimmt das Unternehmen in seiner
bestehenden Struktur, inklusive aller (ggfs.)Verbindlichkeiten,
Rechte und Verpflichtungen. Der Share Deal ist besonders
fur Kapitalgesellschaften wie die GmbH oder AG relevant, da
. er eine vergleichsweise einfache Ubertragung der
Selective Eigentumsverhaltnisse ermdoglicht, ohne dass vorhandene
Partners Einzelvertrage neu aufgesetzt werden mussen.




DUE DILIGENCE — DIE SORGFALTSPRUFUNG

Sorgfaltige Risikoprufung des zu ubernehmenden
Unternehmens.

Insbesondere:

« Wirtschaftliche Aspekte
« Rechtliche Aspekte

« Steuerliche Aspekte
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FINANZIERUNG

Eigenfinanzierung + Eigenkapital

« Bankdarlehen

Fremdfinanzierung @ Fsrderungen

—  Sicherheiten

 Kaufpreisstundung

* Variabler Kaufpreisanteil”
(,Earn Out Methode”)

Gestaltung der
Kaufpreismodalitaten
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RISIKEN BEGEGNEN UND ZUVORKOMMEN

. (Zeitlichen) Aufwand unterschatzen

- Keine genauen Vorstellungen

« Eigenen Handlungsbedarf nicht kennen

« Wichtige Vertragsinhalte aul3er Acht lassen

« Aufschiebende Bedingungen im Kaufvertrag

« Abschreibung Kaufpreis (Abschreibungsoptionen Kaufpreis)
« Mitarbeiter beibehalten -> 8613a BGB

« Kunden ubernehmen -> DSGVO :
Selective

Partners




,,INSOLVENZUBERNAHME" — EINE OPTION?

Entscheidender Faktoren:
zZeit!
Vermeidung rechtliche Risiken!
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UNTERNEHMENSBETRACHTUNG RUCKBLICKEND UND PERSPEKTIVISCH

VERGANGENHEIT <= ZUKUNFT
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Die Zukunft lasst sich am besten vorhersagen,
wenn man sie selbst gestaltet.

Frank Aepfelbach
Geschaftsfuhrung
Aepfelbach@Selective-Partners.de

Lina Moder
Senior Projekt- und Recruitingmanagerin
Moder@Selective-Partners.de

Telefon: 0049 - 7472 - 988 1833
https://selective-partners.de
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